Practicas en empresas Requisitos de acceso CICLO FORMATIVO DE FORMACION PROFESIONAL
GRADO SUPERIOR

FORMACION EN EMPRESA U ORGANISMO
EQUIPARADO

Se realizan entre 570 y 700 horas de practicas
formativas en empresas distribuidas entre los 2 cursos,
completando los estudios y realizando tareas propias de
la profesion. DUAL.

ALGUNAS EMPRESAS COLABORADORAS
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Titulo de Bachiller, Técnico, Técnico superior o
Prueba de acceso
(Otras formas de acceso: consultar en www.todofp.es)

Plazos de preinscripcion y matricula

(Fechas provisionales)
Llamar al Centro para confirmar fechas definitivas
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T.S. COMERCIO

T.S. EN MARKETING INTERNACIONAL
Y PUBLICIDAD E@
N T.S. TRANSPORTE Y
LOGISTICA

T_EN COMERCIALIZACION

T.S. EN GESTION DE VENTAS &
Y ESPACIOS COMERCIALES

MASTER EN POSICIONAMIENTO EN DE PRODUCTOS ALIMENTARIOS

BUSCADORES (SEO/SEM) Y
COMUNICACION EN REDES SOCIALES@E = 23

99T EN ACTIVIDADES COMERCIALES

MASTER EN REDACCION DE CONTENIDOS
DIGITALES PARA MARKETING = BASICO EN SERVICIOS
Y VENTAS SOCIALES COMERCIALES

P e
GRADO SUPERIOR FP BASICA

Plan de Formacién
En el centro educativo, a través de una formacién tedrico-practica.

Los contenidos se agrupan en los siguientes mddulos profesionales:

1° CURSO HORAS ECTS*
Transporte internacional de mercancias. 204h (6/s)
Gestion econémica y financiera de la 238h (7/s)

empresa.
Logistica de almacenamiento. 136h (4/s)
Gestion administrativa del comercio 204h (6/s)
internacional.

Inglés profesional GS 68h (2/s)
Itinerario personal para la empleabilidad I. 102h (3/s)
Mddulo optativo I. 24h(2/s)

2° CURSO HORAS ECTS*
Sistemas de informacién de mercados. 99h (3/s)

Marketing internacional. 198h (6/s)
Negociacién internacional. 99h (3/s)
Financiacion internacional. 132h (4/s)

Medios de pago internacionales. 132h (4/s)
Comercio digital internacional. 99h (3/s)
Digitalizacién aplicada a los sectores 34h(1/s)
productivos GS
Sostenibilidad aplicada al sistema 34h(1/s)
productivo
Médulo optativo II 54h (3h/s)
Itinerario personal para la empleabilidad II 68h(2/s)
Proyecto intermodular de C.I. 65h
TOTAL 2000 120

*Créditos ECTS_ European Credit Transfer and Accumulation System

(todas las clases son en castellano, excepto las de idiomas)

Técnico Superior en Comercio Internacional

Equipos, tecnologia einstalaciones

%?v Aula con puestos informaticos.
%% Aula ATECA
%% Aula de emprendimiento.

¢ Qué se aprende y qué se hace?

%% Tomar decisiones sobre la entrada de los
productos de una empresa en el mercado
exterior

%% Elaborar un plan de marketing, seleccionando la

) informacion de base o “briefing” de productos

%%k Contactar con clientes y proveedores

gestionando los contratos mercantiles
_internacionales

%% Realizar la gestién administrativa de

operaciones de importaciéon y exportacion e
_introduccién y expedicion de mercancias

if}’v Organizar el almacenaje de las mercancias

%% Realizar las gestiones administrativas que
garanticen el transito o transporte internacional
de las mercancias y/o de viajeros entre distintos

_ paises y modos de transporte
%%k Gestionar los medios de cobro y pago y las
_garantias y avales internacional

%%k Comunicarse con fluidez, en operaciones de

comercio internacional.

¢,Cudles son las salidas profesionales?

Este profesional ejerce su actividad en empresas
de cualquier sector productivo y principalmente
del sector del comercio y marketing publico y
privado, realizando funciones de planificacion,
organizaciéon, gestibn y asesoramiento de
actividades de comercio internacional.

GRADO SUPERIOR

Al finalizar estos estudios, qué se
puede hacer:

Trabajar como:

%% Técnica / técnico en comercio exterior.
%k Técnica / técnico de operaciones exteriores de

entidades financieras y de seguros.

%% Asistente o adjunto / adjunta de comercio

internacional.

%% Agente de comercio internacional.
%%k Técnica / técnico de marketing internacional.

N

%% Técnica / técnico de venta internacional.

%% Transitario / transitaria.

&?v Consignatario / consignataria de buques.

%%k Operador / operadora logistico.

%% Técnica / técnico en logistica de | transporte.
&?v Coordinador / coordinadora logistico.

%% Técnica / técnico en logistica inversa.

¢ Cursos de especializacion profesional.

' Otro Ciclo de Formacion Profesional de Grado
Superior con la posibilidad de establecer convali-
daciones de moddulos de acuerdo a la normativa
vigente.

* EL PRIMER CURSO ES COMUN CON PRIMERO
DE T.S. EN TRANSPORTE Y LOGISTICA

¢ Enseianzas Universitarias con la posibilidad de
establecer convalidaciones de acuerdo con la
normativa vigente.

Puedes encontrar informacion general sobre la Formacion Profesional y més informacién sobre este ciclo formativo en la siguiente direccién de internet: www.todofp.es







